


INTERVIEW

,Kein Signal flir Deutschland-Offensive”

Ob der Ubernahmehunger der Gebriider Weiss mit Diehl vorerst
gestillt ist, sagt Vorstandschef Wolfgang Niessner.

Gebriider Weiss ist nun mit 25 Prozent bei
der Spedition Diehl in Esslingen eingestie-
gen. Ist nun damit zu rechnen, dass lhr
Unternehmen bald ein eigenes Deutsch-
land-Netz ankiindigt?

Wolfgang Niessner: Keineswegs! Unser Ein-
stieg bei Diehl darf nicht als Signal fiir eine
Deutschland-Offensive der Gebriider Weiss
verstanden werden, auch wenn wir einige
eigene Niederlassungen hierzulande haben,
etwa in Memmingen, Passau und Lindau und
nun mit Diehl auch den Stuttgarter Raum
abdecken. Unsere Zielregion erstreckt sich von
Basel nach Bukarest, also vom Rhein bis an das
Schwarze Meer.

Mussten Sie bei Diehl ein-
steigen, um einen wich-
tigen Partner aus dem
System-Alliance-Ver-
bund nicht zu verlie-
ren?
Wir durften einsteigen.
SchlieBlich ist Diehl einer
unserer wichtigsten

Wolfgang
Niessner

»t

Partner”, sagt er. ,Und die Chemie zwischen
uns und Gebriider Weiss stimmt einfach.”
Zumal sich beide Dienstleister fiir die nachs-
ten Jahre viel vorgenommen haben. So will
Diehl nicht nur die SAP-Losung im Rech-
nungswesen-Bereich der Gebriider Weiss in
Kiirze einfithren, sondern erhofft sich auch
und vor allem in der Kontraktlogistik wert-
volle Synergien mit der osterreichischen
Grofispedition. ,,Noch macht die Kontrakt-
logistik bei uns drei Prozent des Umsatzvo-
lumens aus’, erzahlt der 67-Jahrige. ,Dank
der Niahe zu Gebriider Weiss und deren
Know-how in diesem Bereich, werden wir
in diesem Bereich deutlich wachsen.” Davon
ist Diehl tiberzeugt.

Keine weitere Aufstockung geplant

Auch Vorstandschef Wolfgang Niessner
setzt grofle Hoffnungen auf das Esslinger
Unternehmen, auch wenn er - wie er be-
tont- den 25-Prozent-Anteil auf absehbare
Zeit nicht aufstocken will. Allerdings wire
es, sagt er, ,ein groffer Wunsch von uns, das
bestehende Kundenpotenzial von Diehl
auch fiir Logistikprojekte stirker auszunut-
zen.”“ Gerade aufgrund der Stirken der Ge-

Stiickgutpartner in Europa und war zum Bei-
spiel fiir uns ein ganz wichtiger Partner beim
Aufbau unserer Polen-Organisation. Dank
unserer Beteiligung wollen wir diese Spedition
also noch enger an uns binden.

25 Prozent Anteil sind aber nicht viel ...
Wir streben keine Aufstockung der Anteile an.
Wir haben aber Vorkehrungen getroffen, dass
eine Erhohung — sofern dies von den Diehl-
Gesellschaftern gewiinscht ist - moglich ware.
Zudem haben wir uns bei wesentlichen Ent-
scheidungen ein Mitspracherecht gesichert.
Das reicht uns.

Anderes Thema: Wie schitzen Sie iiberhaupt
den M & A-Prozess in diesem Jahr ein? Wird
2010 das Jahr der Ubernahmen?

Davon bin ich tiberzeugt, zumal 2009 fiir viele
schwierig war und etliche Betriebe nun ihre
Aktivitaten auf den Priifstand stellen wie Log-
win derzeit seine Landverkehrsaktivitaten.

Delacher wire also zu haben ...

Das ist ein Thema, tiber das man in der Tat
etwas starker nachdenken kdnnte. Zumal
Gebriider Weiss die finanziellen Méglichkeiten
dazu hdtte. eh

briider Weiss in Osteuropa sieht Wolfgang
Niessner hier interessante Moglichkeiten,
die man auch in Baden-Wiirttemberg ver-
kaufen konnte. Gleichwohl betont er, dass
Diehl weiterhin unabhéngig agieren werde
- Gebriider Weiss werde darauf keinen Ein-
fluss nehmen. Es sei lediglich denkbar, dass
die Diehl Spedition ihre lokale Stirke auf-
grund der Nihe zu Gebriider Weiss kiinftig
noch stirker ausspielen konne, kiindigt er
an. Und noch etwas verrat Niessner. Beim
Thema Linienverkehr konne er sich durch-
aus, sagt er, ,aus Auslastungsgriinden in
Zukunft eine noch engere Zusammenarbeit
vorstellen”.

Bleibt die abschlieende Frage, ob und wie
stark sich die beiden Unternehmen in Zu-
kunft in die Quere kommen? Doch auch
hier winken sowohl Gerhard Diehl als auch
Wolfgang Niessner auf Anfrage entschieden
ab. ,Kundeniiberschneidungen wird es
nicht geben’, betonen sie. Dies sei geregelt.
Wir werden uns nur erginzen, nicht kan-
nibalisieren”, bringt es Firmenchef Diehl auf
den Punkt. 11 ]
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Logistik ATLAS
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JETZT NEU:

LOGISTIK ATLAS 2009
inkl. der exklusiven CD-ROM
mit allen Karten

M 46 Karten und Informationen
zu Fernstralien, Schienenwegen
und Binnenwasserstrallen sowie
zu Frachtflug- und Seehéfen

M Die logistische Infrastruktur
von 48 Landern aus Europa,
Asien und Amerika
NEU: Tlrkei, Stidafrika und Mexiko
Detailkarten: Osterreich und
Schweiz

M Alle Landkarten als Dateien
(jpg-Format) auf CD-ROM
zum problemlosen Einbau
in Prasentationen

BESTELLEN SIE JETZT DEN
LOGISTIK ATLAS 2009
fiir nur € 59,-" unter

www.verkehrsrundschau.de/atlas
oder Telefon: 0180/500 92 917

(*inkl Versand und Mw5t.)

(**0,14 €/Min. aus dem dr, Festnetz, Mobilfunk abweichend)
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